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	PARTE I. LISTA DE CHEQUEO

	1.- Formulario de Postulación del Proyecto 
	

	2.- CV del o de los Emprendedores
	

	3.- Carta aval de la Institución Patrocinadora donde conste las principales obligaciones y derechos del misma.
	

	4.- Documentación probatoria de la validación de la tecnología a aplicar
	


Nota: Estos documentos deben ser enviados por mail a la dirección emprendedores@anii.org.uy en formato PDF. 

	PARTE II. DATOS DEL PROYECTO Y DEL EMPRENDEDOR

	PARTE II.1.- DATOS DEL PROYECTO

	

	TÍTULO DEL PROYECTO
	


	

	TIPO DE INNOVACIÓN QUE IMPLICA EL PROYECTO (Indique todas las opciones que corresponda)

	INNOVACIÓN EN PRODUCTOS

	

	INNOVACIÓN EN PROCESOS

	

	

	INSTITUCIÓN PATROCINADORA
	


	FECHA PREVISTA DE INICIO (mm/aaaa)
	 
	                      DURACIÓN EN MESES
	











U$S


  %
	COSTO TOTAL DEL PROYECTO
	
	

	MONTO DEL SUBSIDIO SOLICITADO A LA ANII
	
	

	MONTO APORTADO POR TERCEROS**
	
	


** Especificar 
 
	

	
	TIPO DE CAMBIO

	

	
	FECHA (dd /mm/aaaa)
	 


	PARTE II.2.- DATOS DEL EMPRENDEDOR Y DEL RESPONSABLE EN LA INSTITUCIÒN  PATROCINADORA


Completar la siguiente información para cada uno de los Emprendedores
	NOMBRE:

	APELLIDOS: 

	C. IDENTIDAD:
	SEXO(F/M)
	
	EDAD
	

	DIRECCIÓN: 

	DEPARTAMENTO:
	CIUDAD:
	CODIGO POSTAL:

	TEL.:
	CORREO ELECTRONICO:

	FIRMA:
	CI:


	
	COMPLETO
	INCOMPLETO

	MÁXIMO NIVEL EDUCATIVO ALCANZADO
	TÉCNICO-NIVEL MEDIO
	
	

	
	TÉCNICO-NIVEL SUPERIOR
	
	

	
	PREGRADO UNIVERSITARIO
	
	

	
	GRADO UNIVERSITARIO
	
	

	
	ESPECIALIZACIÓN
	
	

	
	MAESTRÍA
	
	

	
	DOCTORADO
	
	


	AREA DEL CONOCIMIENTO (*)
	

	SUB AREA DEL CONOCIMIENTO (*)
	

	DISCIPLINA (*)
	

	ESPECIALIDAD (texto libre)
	


(*) Debe ingresar el código del listado con la clasificación de Áreas, Sub Área y Disciplina que se encuentra disponible en http://www.anii.org.uy/docs/clasificacion_areas.pdf
DATOS DEL RESPONSABLE EN LA INSTITUCION PATROCINADORA
	APELLIDOS: 

	NOMBRES:

	C. IDENTIDAD:

	INSTITUCIÓN: 
	CARGO: 

	TEL.DE CONTACTO:

	CORREO ELECTRONICO:


PARTE II.3.- RESUMEN PUBLICABLE DEL PROYECTO 
Exponer los aspectos más relevantes del Proyecto en un máximo de 300 palabras. Se debe considerar que el texto de este ítem podrá ser utilizado en documentación pública y de difusión de la ANII, a diferencia del resto del contenido del presente documento, que es de carácter confidencial.

	


PARTE III. PAUTA DE PRESENTACIÓN DEL PROYECTO
PARTE III. 1.- ANTECEDENTES DEL EMPRENDEDOR
Indicar, en un máximo de 1000 palabras, sobre el perfil y las competencias empresariales y/o técnicas del o del/los emprendedor/es, considerando, entre otros aspectos:

· Experiencia en el desarrollo de emprendimientos anteriores.
· Conocimiento específico sobre el sector productivo y el mercado al que va dirigido el Proyecto. 
· Compromiso del/los emprendedor/es para obtener los resultados y/o productos esperados del Proyecto en función de las actividades a realizar.
PARTE III.2.-ESPECIFICACIÓN DEL PROYECTO 
En este capítulo se deberá exponer el emprendimiento innovador que se postula, de acuerdo a los siguientes puntos:

1.- Descripción y Justificación del Proyecto
Describir, en un máximo de 1000 palabras, las principales características del Proyecto, identificando los motivos (técnicos, económicos, etc.) que originan la necesidad, conveniencia y oportunidad de desarrollar el mismo.
2.- Objetivo General y Objetivos Específicos 
Definir el Objetivo general y los Objetivos específicos (máximo 5) que se esperan alcanzar a través del Proyecto así como los indicadores verificables del cumplimiento de los mismos.
	Objetivo General
	Indicador verificable de cumplimiento

	Medio de Verificación

	Observaciones

	
	
	
	


	Nº
	Objetivos Específicos
	Indicador verificable de cumplimiento
	Medio de Verificación
	Observaciones

	1
	
	
	
	

	2
	
	
	
	

	3
	
	
	
	

	4
	
	
	
	

	5
	
	
	
	


3.- Resultados y/o Productos Esperados
Describir los resultados y/o productos que se espera obtener con el desarrollo del Proyecto, especificando indicadores para la evaluación de éxito y el objetivo específico que se prevé cumplir con cada uno de los resultados.
	Productos y/o Resultados Esperados
	Indicador verificable de cumplimiento
	Medio de verificación
	Objetivo Especifico Asociado
	Observaciones

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


4.- Análisis de la situación actual 
Describir la situación actual relevante para el desarrollo de la innovación que propone el Proyecto, incluyendo una comparación con otras alternativas disponibles en el medio nacional o internacional.

5. Descripción de la Innovación 
Describir el tipo de innovación que propone el Proyecto (en producto y/o en proceso) y detallar entre otros los siguientes aspectos:
1. Alcance de la innovación (mercado local y/o mercado internacional),
2. Especificación de las principales características de la innovación, los aspectos diferenciales más significativos y sus potenciales riesgos.

3. En el supuesto que se pretenda patentar la/s tecnología/s desarrollada/s en el Proyecto, se deben señalar las diferencias más importantes que existen con otras patentes, explicando por qué se considera que la tecnología es patentable. 

6.- Plan de Trabajo
a - Especificar el Plan de Trabajo del proyecto y Seguimiento a cargo del patrocinador, incluyendo la secuencia cronológica de las etapas del Proyecto
, indicando las respectivas actividades y duración de las mismas, así como los hitos del Proyecto, definidos como el conjunto de actividades que logran un resultado parcial de relevancia en determinado momento en la ejecución del mismo.
	Cronograma de Ejecución y Seguimiento de Actividades trimestral

	Nº
	Etapa
	Actividad
	Hito
	Trim. 1
	Trim. 2
	Trim. 3
	Trim. 4

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	


Nota: Si el responsable del Proyecto dispone de alguna herramienta de Programación, puede graficar el Cronograma de Ejecución (tipo Diagrama Gantt), en la que queden claramente identificadas las fechas de hitos, la duración y fechas de inicio y término de las actividades y etapas.
b - Metodología de Seguimiento a cargo del patrocinador

Detallar la metodología de seguimiento (actividades, tareas, informes, RRHH asignados, etc.) para el aseguramiento del  buen desarrollo del proyecto por parte de la entidad patrocinadora.
Nota: Especificar en el plan de trabajo las actividades, tareas, informes etc., incluidas en esta metodología.
7.- Recursos para la Ejecución del Proyecto

a –   Informar sobre el aporte de la Institución Patrocinadora al Proyecto. 
b - Mencionar las instalaciones, los equipos y materiales disponibles para la realización del Proyecto. 
8.- Presupuesto
Detalle de las inversiones a realizar discriminadas por rubro.
1. PERSONAL TÉCNICO (Remuneración del o de los Emprendedores)
	NOMBRE
	CI
	FUNCION
	DEDICACIÓN AL PROYECTO
	APORTE ANII
	APORTE PROPIO
	OTROS APORTES
	TOTAL U$S

	
	
	
	Hs. Semanales
	Meses
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL U$S
	
	
	
	
	
	
	
	


2. CONSULTORES

	NOMBRE
	CI
	FUNCION
	DEDICACIÓN AL PROYECTO
	APORTE ANII
	APORTE PROPIO
	OTROS APORTES
	TOTAL U$S

	
	
	
	Hs. Semanales
	Meses
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL U$S
	
	
	
	
	
	
	
	


Ver pauta de honorarios máximos 

3.- CAPACITACIÓN
	TEMATICA DEL CURSO O SERVICIO A CONTRATAR
	FECHA DE INICIO
	INSTITUCIÓN
	DURACIÓN
(en semanas)
	APORTE ANII
	APORTE PROPIO
	OTROS APORTES
	TOTAL U$S

	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL U$S
	
	
	


4.- VIAJES Y ESTADIAS

	DESTINO
	NOMBRE
	CI
	DURACIÓN
	COSTO

PASAJES
	COSTO

VIATICOS
	APORTE ANII
	APORTE PROPIO
	OTROS APORTES
	TOTAL U$S

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL U$S
	
	
	
	
	
	


5. EQUIPOS Y/O SOFTWARE
	DESCRIPCIÓN DETALLADA DE EQUIPOS Y/O SOFTWARE
	APORTE ANII
	APORTE PROPIO
	OTROS APORTES
	TOTAL U$S

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	TOTAL U$S
	
	
	
	


6. MATERIALES E INSUMOS

	DESCRIPCIÓN
	APORTE ANII
	APORTE PROPIO
	OTROS APORTES
	TOTAL U$S

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	TOTAL U$S
	
	
	
	


7- PROTECCIÓN PROPIEDAD INTELECTUAL (especificar)
	DESCRIPCIÓN
	APORTE ANII
	APORTE PROPIO
	OTROS APORTES
	TOTAL U$S

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	TOTAL U$S
	
	
	
	


8- OTROS COSTOS (especificar)
	DESCRIPCIÓN
	APORTE ANII
	APORTE PROPIO
	OTROS APORTES
	TOTAL U$S

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	TOTAL U$S
	
	
	
	


	RUBROS
	COSTO DEL PROYECTO
	OTROS APORTES
	COSTO TOTAL(U$S)

	01
	Personal Técnico 
	
	
	

	02
	Consultores 
	
	
	

	03
	Capacitación 
	
	
	

	04
	Viajes y Estadías
	
	
	

	05
	Equipos y/o Software
	
	
	

	06
	Materiales e Insumos
	
	
	

	07
	Protección Propiedad Intelectual
	
	
	

	08
	Otros Costos
	
	
	

	TOTAL (U$S)
	
	
	


Resumen del Presupuesto por Rubro y Fuente de Financiamiento

Cronograma de Ejecución Financiera
Detallar el programa de gastos por períodos bimensuales, desagregando de acuerdo a la siguiente estructura:
	RUBROS
	AÑO 1
	Total 

(U$S)

	
	Trim. 1
	Trim.2
	Trim.3
	Trim.4
	

	01
	Personal Técnico 
	
	
	
	
	

	02
	Consultores 
	
	
	
	
	

	03
	Capacitación 
	
	
	
	
	

	04
	Viajes y Estadías
	
	
	
	
	

	05
	Equipos y/o Software
	
	
	
	
	

	06
	Materiales e Insumos
	
	
	
	
	

	07
	Protección Propiedad Intelectual
	
	
	
	
	

	08
	Otros Costos
	
	
	
	
	

	TOTAL (U$S)
	
	
	
	
	


PARTE III.3.- PLAN DE NEGOCIOS 

1.- Análisis de la Demanda
Describir el mercado objetivo o potencial al cual está dirigido este Proyecto (identificación, dimensionamiento, segmentos y la forma en que será abordado). 
2.- Análisis de la Oferta

Analizar la oferta, considerando, entre otros aspectos, la identificación de competidores reales y potenciales, así como de los posibles servicios sustitutos. Realizar un análisis de los proveedores de insumos. 
3.- Análisis de la Estrategia de Comercialización, Promoción y Publicidad
Describir la estrategia de comercialización, incluyendo estrategia de precio y distribución, así como de comunicación y promoción. En caso de existir segmentos de mercado, describir la estrategia por segmentos. 
� Se considera Innovación en Producto a la introducción al mercado de un producto (bien o servicio) tecnológicamente nuevo (cuyas características tecnológicas o usos previstos difieren significativamente de los existentes a nivel nacional) o significativamente mejorado (previamente existente cuyo desempeño ha sido perfeccionado o mejorado en gran medida).


� Se considera Innovación en Procesos a la adopción de métodos de producción nuevos o significativamente mejorados. Puede tener por objetivo producir o entregar productos (bienes o servicios) tecnológicamente nuevos o mejorados, que no puedan producirse ni entregarse utilizando métodos de producción convencionales, o bien aumentar significativamente la eficiencia de producción o entrega de productos existentes.


� Indicar tipo y origen de los fondos de terceros (ej. Financiamiento bancario, donaciones, etc.) Asimismo indicar las condiciones de los mismos (ej. en el caso de préstamos indicar monto, plazo, moneda, tasa de interés, periodicidad de las cuotas, etc.). Adicionalmente indicar si el aporte de estos recursos ha sido aprobado por el otorgante, si se encuentra en fase de estudio o propuesta al mismo.


� Se debe considerar el Tipo de Cambio Comprador del Banco de la República Oriental del Uruguay (BROU) a la fecha de presentación del Proyecto


� Indicador verificable de  cumplimiento: Es la expresión cuantitativa que permite predecir o evaluar el grado de cumplimiento de objetivos y/o logro de resultados. Se puede medir en cantidades o porcentajes para permitir comparaciones.


� Medio de Verificación: Es la fuente de información a través de la cual se acredita el cumplimiento de objetivos y/o logro de resultados. Incluye material publicado, inspección visual, encuestas, registros de información, reportes estadísticos, entre otros.


� Ejemplo de las etapas de un Proyecto: 1) Apertura de la Empresa, 2) Compra del equipamiento o software, 4) Capacitación del personal involucrado, 5) Compra de instrumental necesario para la operación, y 6) Otras actividades que se consideren pertinentes
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